Werde Teil uﬁere

Unter unserem Motto,, OMGWO(\ ((WM “ arbeiten wir als Hersteller und Anbieter von regenerativen und
fossilen Heizsystemen tdglich daran, unsere Systeme zukunftsorientiert und klimaschonend weiter zu entwickeln
und zu vermarkten. Im Rahmen der Nachfolge fiir das sehr erfolgreiche Vertriebsgebiet in der

Region Nord-Baden suchen wir zum nachstmdoglichen Termin in Vollzeit einen engagierten

In dieser Funktion begleitest du die Markteinflihrung und -entwicklung eines innovativen und hocheffizienten
Flachenheizung-Systems fiir die Sanierung und den Neubau.
Du bist Teil eines erfolgreichen Teams, das die Marktfiihrerschaft anstrebt.
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s gibt es zu tun:

Prasentation und Verkauf von innovativer und zukunftsweisender Heizldsungen bei Fachhandwerkern,
Ingenieur- und Planungsbiiros und dem FachgroBhandel

Neukundengewinnung zum nachhaltigen Ausbau der Marktanteile

Aktiver Verkauf von Produkten und Dienstleistungen

Entwicklung und Betreuung von regionalen Vertriebsnetzwerken

Betreuung, Durchfiihrung von Schulungen, Events, Hausmessen, Workshops

Markt- und Wettbewerbsbeobachtung, Umsatz- und Margenverantwortung

s bringst du mit:

Du kennst den erfolgreichen Vertrieb von Produkten und Programmen der Heizungs- und Gebédudetechnik.

Du bist erfahren in der Entwicklung und Steuerung eines Vertriebsgebietes, dass Sie eigenverantwortlich fiihren.

Du verfiigst liber eine Ausbildung zum Anlagenmechaniker, gerne mit Zusatzqualifikation oder hast eine kaufmannische Ausbildung
mit technischem Hintergrund absolviert.

Mit Kreativitdt und neuen Ideen begeisterst du deine Ansprechpartner und Kunden.

Du kannst dich gut organisieren und verfolgst leidenschaftlich deine Ziele.

Als Macher der Vertriebsregion gestaltest du deine Freiraume und tibernimmst Verantwortung.

Wir bieten dir:

Eine Aufgabe in der du einen wertvollen Beitrag zum Umwelt- und Ressourcenschutz leistest und hilfst CO2 Emissionen zu reduzieren
Einen Arbeitsplatz in dem du Aktivitaten flexibel und selbstbestimmt gestalten kannst

Ein kompetentes und professionelles Team in einer klaren, unkomplizierten und modernen Unternehmenskultur

Teamevents, ein starkes Miteinander und eine individuelle Gesundheitsvorsorge

Ein attraktives, leistungsorientiertes Gehalt, einen Dienstwagen zur privaten Nutzung und Sozialleistungen eines

erfolgreichen Unternehmens

Neugierig geworden? Dann wollen wir dich kennenlernen.

Bei

Fragen rund um deine Bewerbung oder zu der Stellenausschreibung steht dir Frank Schellh6h

zur Verfigung: frank.schellhoeh@mhg.de
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